Kampagnen Alle Kampagnen-Typen




Kampagnen-Typen im Uberblick

Wahlen Sie den Typ, der am besten zu lhrer Strategie passt.

Die Kfz-Versichem-ng c:r
. . S
Selektionsbasierte @~ 2

SeKu

Kundenansprache
Regelbasierte
ReKu Kundenansprache
NBP Next Best Product
Content Optimierung und R
COBRA business-regelbasierte E=
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Ausspielung von Kampagnen
zu Produkten an selektierte
Zielgruppen

Spezielle Produktangebote
zu Anldssen wie Geburts-
tagen, Jubilden

Produktvorschlage, die zum
bisherigen Kaufverhalten
passen

Zielgruppen individuell def-
inieren und unterschiedlich
ansprechen


Brunne, Daniel


Selektionsbasierte Kundenansprache (SeKu)
Beispiel: Versicherungen > KfZ Wechsel (SV)

ZIEL

Produktseite/

Aktionsseite

Die Kfz-
Versicherung der
SV: Damit nichts
lhren FahrspaR
triibt.

-

%(kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

he Lei und i Service— mit der SV-Kfz-Versicherung sind Sie
rundum bestens abgesichert.

Mehr erfahren @
Spater erinnern @

Nein, danke ®

Storer

“ Damit nichts lhren FahrspaR triibt. Jetzt informieren

Die Kfz-Versicherung der SV
Hervorragende Leistungen und ausgezeichneter Service — mit der SV-Kfz-Versicherung
rundum bestens abgesichert.

Mebhr erfahren @ #

Tabellenbox

Damit nichts lhren
FahrspaR triibt.
Hervorragende Leistungen und
ausgezeichneter Service — mit der SV-Kfz-
Versicherung rundum bestens
abgesichert.

Mehr erfahren @

1/3 Box

Die Kfz-Versicherung der
SV: Damit nichts lhren
FahrspaB triibt.

%(kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

Leistungen und i Service - mit der

SV-Kfz-Versicherung sind Sie rundum bestens abgesichert.

3/3 Box

Damit nichts lhren

FahrspaR tiibt.

Smartphone-
banner

Mehr erfahren @
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Die Kfz-Versicherung der SV

Hervorragende Leistungen und ausge-
zeichneter Service — mit der SV-Kfz-
Versicherung rundum bestens abgesichert.

Mehr erfahren @

Nein, danke ®
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Regelbasierte Kundenansprache (ReKu)

Beispiel: Anderung eines Girokontos, Aufhebung der Gebiihrenfreiheit

ZI E L Starten Sie durch

Starten Sie durch

%(kund he)% %(kund %,

S ——
Starten Sie durch

Nutzen Sie Ihre gewonnene Unabhingig-
keitin Ihrem neuen Lebensabschnitt.

nutzen Sie Ihre gewonnene Unabhangigkeit in hrem neuen
Lebensabschnitt. Planen Sie mit dem Sparkassen-Finanzkonzept.

Termin
vereinbaren

Termin vereinbaren (3)

Termin vereinbaren @

Termin vereinbaren (3)

spater erinnern (3)

1/3 Box

2
Hein, danke (X)

Beratervisitenkarte ---.--....

209876543210 B Nachricht schreiben

Storer

Voll auf Erfolgskurs. Jetzt informieren.

Starten Sie durch
Nutzen Sie Ihre gewonnene Unabhangigkeit und planen Sie lhre Zukunft mit dem
Sparkassen-Finanzkonzept.

Starten Sie durch

| -
Termin vereinbaren (%) T S ma rt p h one- Nutzen Sie Ihre gewonnene Unabhangigkeit

in Ihrem neuen Lebensabschnitt. Planen Sie

mit dem Sparkassen-Finanzkonzept.

banner o
Tabellenbox oD

Nein, danke (X)

Beratung durch

Bernd B. Rater J =

Beratervisitenkarte



Next Best Product (NBP

Beispiel: Privatkunden Wertpapier-Depot

ZIEL

Produktseite/
Themenseite

Entscheiden ist
einfach.

%(kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

erfiillen Sie sich einen lang gehegten Wunsch. Die Sparkasse kann Ihnen dabei
verantwortungsvoll mit einem Kredit helfen.

Mehr erfahren (3)
spater erinnern (3)

Nein, danke ()

Storer

.f, Ihr persdnliches Kreditangebot. Jetzt informieren.

Entscheiden ist einfach.
Erfiillen Sie sich einen lang gehegten Wunsch. Die Sparkasse kann lhnen dabei
verantwortungsvoll mit einem Kredit helfen.

Mehr erfahren @

Tabellenbox

Entscheiden ist einfach.
Erfiillen Sie sich einen lang gehegten
Wunsch. Die Sparkasse kann Ihnen dabei
verantwortungsvoll mit einem Kredit
helfen.

Mehr erfahren @

1/3 Box

Entscheiden ist einfach.

%(kunde.ansprache)% %(kunde.n

f

Mehr erfahren (3)

3/3 Box

Ihr personliches Kredit-
angebot

Smartphone-

banner

5 Finanzportal

Entscheiden ist einfach

Erfallen Sie sich einen lang gehegten
Waunsch. Die Sparkasse kann Ihnen dabei
verantwortungsvoll mit einem Kredit helfen.

Mehr erfahren @

Nein, danke @
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COBRA

Beispiel: Absatzkampagne S-Reisekomfortpaket Gold

Best Ager Familie Junge Erwachsene

Maximale Sicherheit auf
Reisen
%% (kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

mit Ihrer %(produkt.273.p_name)% (Kreditkarte) reisen Sie dank
der i und noch

entspannter. Und bezahlen im Ausland bargeldios und lassen
sicher Bargeld auszahlen.



COBRA

(]
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Beispiel: Absatzkampagne S-Reisekomfortpaket Gold (Zielgruppe: Best Ager)

ZIEL

Produktseite/
Themenseite

Maximale
Sicherheit auf
Reisen

%(kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

mit Ihrer %(produkt.273.p_name)% (Kreditkarte) reisen Sie dank der kostenfreien Reise-
versicherungen und HNotfallservices noch entspannter. Und bezahlen im Ausland bargeldlos
und lassen sicher Bargeld auszahlen.

Mehr erfahren @
Spater erinnern @

Nein, danke ®

Storer

U Sicher auf Reisen. Jetzt informieren.

Maximale Sicherheit auf Reisen
Mit Ihrer %(produkt.273.p_name)% (Kreditkarte) reisen Sie dank der kostenfreien Reise-
versicherungen und Notfallservices noch entspannter.

Mehr erfahren @

Maximale Sicherheit auf
Reisen

Mit Ihrer %(produkt.273.p_name)%
(Kreditkarte) reisen Sie dank der kosten-
freien Reiseversicherungen und Notfall-
services noch entspannter.

Mehr erfahren @

1/3 Box

Maximale Sicherheit auf
Reisen

%(kunde.ansprache)% %(kunde.nachname)%,

mit lhrer %(produkt.273.p_name)% (Kreditkarte) reisen Sie dank
der i i icherungen und i noch
entspannter. Und bezahlen im Ausland bargeldlos und lassen
sicher Bargeld auszahlen.

Mehr erfahren (3)

3/3 Box

Sicher auf Reisen.

Maximale Sicherheit auf

Smartphone- g

Mit Ihrer %(produkt.273.p_name)%

b a n n e r (Kreditkarte) reisen Sie dank der kosten-

freien Reiseversicherungen und Notfall-
services noch entspannter.

Mehr erfahren @

Nein, danke @




Beauftragen Sie uns fur
Hilfe, Anpassungen oder individuelle Konzepte:
content-if@sparkassen-finanzportal.de oder
Online per Jira-Ticket



https://jira.sparkassen-finanzportal.de/servicedesk/customer/portal/7/create/107

